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Конкордия:
Компания ВСК завершила 
урегулирование страхового 
случая, связанного с пожаром 
на заводе «Конкордия», 
который входит в крупнейший 
агропромышленный холдинг 
России «Мираторг». Общая сумма 
выплат составит 2,45 млрд рублей

43

Александр Мишарин, 
губернатор Свердловской 
области 
«Всего на поддержку аграриев 
из областного бюджета будет 
выделено 2,1 млрд рублей — это 
на 21% больше, чем в 2010 году»
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Агрострахование: 
эпоха Возрождения
Агрострахование: 
эпоха Возрождения
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Алексей Верхотуров, 
Генеральный директор 
ООО «Русское зерно»:
«Даже такому крупному 
и вертикально 
интегрированному холдингу как 
наш страхование необходимо»

28



Александр 
Берестов:
«Сельскохозяйственный 
бизнес, как никакой дру-
гой, подвержен различным 
видам рисков, и, безуслов-
но, должен быть защищен».

Александр 
Мишарин:
«Все, что мы делаем — 
развиваем экономику, 
модернизируем промыш-
ленность — является не 
самоцелью, а средством 
повышения качества жизни 
уральцев. Уже сейчас мы 
добились снижения уровня 
безработицы почти в два 
раза. Одновременно растет 
заработная плата».
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Алексей 
ВЕРХОТУРОВ:
«Мы работаем с ведущи-
ми российскими банками, 
партнером которых явля-
ется Страховой Дом ВСК. 
И наши залоги мы, есте-
ственно, страхуем в ВСК. 
Нам нравятся предлагае-
мые условия, да и просто 
приятно работать с такой 
надежной компанией». 
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ЛОПАТИН:
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риэлтора сфере, каковой 
является ипотечное креди-
тование».
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Маленькие заводы — большие возможности

довольствия на 2008–2012 годы, Государственная 
программа «Развитие пилотных семейных молоч-
ных животноводческих ферм на базе крестьян-
ских (фермерских) хозяйств на 2009–2011 годы» 
и ряде других программ федерального и регио-
нального значения.

Продукция ЗАО «Колакс-М» получила высо-
кую оценку Министерства сельского хозяйства 
РФ и  была рекомендована ОАО «Россельхозбанк» 
и ОАО «Росагролизинг» к приобретению по льгот-
ным программам кредитования. Также власти от-

метили большое социально-экономическое зна-
чение продукции предприятия, т.к. она позволяет 
организовывать переработку сырья на местах, спо-
собствует созданию новых рабочих мест и разви-
тию малого и среднего бизнеса в регионах.

ff Ваши клиенты—это средние и мелкие хозяй-
ства. Насколько по карману им мини-завод?

— Наличие высококвалифицированных специ-
алистов и собственных производственных мощ-
ностей в Москве, Новосибирске и Уфе дает пред-
приятию возможность изготавливать и поставлять 
модульное перерабатывающее оборудование по 
приемлемым для России ценам. А также позволяет 
составить достойную конкуренцию аналогичному 

импортному оборудованию. Клиенты говорят, оку-
пается все буквально за 3–10 месяцев. 

ff А насколько легко модульным заводом пользо-
ваться?

— Особых сложностей здесь нет. К тому же в про-
цессе поставки мини-завода ЗАО «Колакс-М» ока-
зывает полный комплекс сопутствующих услуг, та-
ких как доставка, монтажные и пусконаладочные 
работы, а также обучение персонала Заказчика ра-
боте на оборудовании мини-завода. Не оставляет 
предприятие своих клиентов и после завершения 
покупки. В процессе эксплуатации осуществляется 
гарантийное обслуживание, а по истечении срока 
гарантии — сервисное обслуживание со сроком 
реагирования одни сутки.

 Мы особенно гордимся тем, что ЗАО «Колакс-М» 
было включено в Реестр надежных предприятий 
Москвы и получило Сертификат Московской тор-
гово-промышленной палаты. Гарантом нашей ста-
бильности является страховка. 

ff Как Вы относитесь к страхованию? Насколько 
это важно и нужно Вашему довольно специфиче-
скому бизнесу?

— Несомненно, нужно. Предприятие понимает, 
насколько значимо для агробизнеса страхование. 
Очень важным звеном в нашей работе с заказчи-
ком является доставка продукции. Везти порой 
приходится очень далеко. И мы уверены, что пока 
компания находится под защитой Страхового Дома 
ВСК, наш груз будет доезжать до клиента в целости 
и сохранности. ВСК

Нашей продукцией интересуются страны 
СНГ и Европа. За годы работы наша компания 
спроектировала уже более 100 типовых вариантов 
мини-заводов, а поставила в три раза больше.
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Путин потребовал довести 
до сельхозпроизводителей все 
выделенные на их поддержку 
26 млрд рублей

Премьер-министр 
России Владимир 
Путин удивлен, 
что сельхозпроиз-
водители получи-
ли только полови-
ну от выделенных 
на поддержку ве-
сенних полевых ра-
бот 26 млрд рублей, 
и потребовал пол-
ностью довести до 
адресатов выделен-
ные средства.

Глава Минсельхоза Елена Скрынник объяснила 
сложившуюся ситуацию тем, что не все регионы 
правильно подготовили нормативную базу. По ее 
данным, Удмуртия перевела всего лишь 29% от не-
обходимого объема средств, Дагестан — 12%, Ке-
меровская область — 20%.

«Мы проводим работу, требуя стопроцентного 
доведения средств», — отметила Скрынник. Вто-
рой аспект проблемы — необходимость софинан-
сирования регионами поддержки сельхозпроизво-
дителей, добавила она.

«Многократно говорилось о том, что два преды-
дущих года были очень сложными для сельского 
хозяйства, и мы должны мобилизовать финансо-
вые, административные ресурсы на то, чтобы обе-
спечить урожай этого года», — сказал на это Путин.

Ранее «Газета.Ru» сообщала, что Путин предо-
стерегал губернаторов от использования «разно-
го рода мутных схем» в адресном распределении 
фуражного зерна, которое предлагал президент 
Дмитрий Медведев. После прошлогодней засухи 
принцип распределения зерна обсуждался на са-
мом высоком уровне.

В итоге Путин принял решение, что все фураж-
ное зерно из государственного интервенционного 
фонда будет распределяться по заявкам регионов, 
а продовольственное — продаваться на бирже. 

Газета.ru

Выплаты агростраховщиков 
впервые превысили сборы

Выплаты агростраховщиков в связи с пожарами 
прошлого года в первом квартале 2011 года впер-
вые превысили сборы по этому виду страхования, 
сообщил руководитель Росстрахнадзора Алек-
сандр Коваль на пресс-конференции.

«Прошлый год был неординарным, поэтому 
последовали неординарные выплаты. Те меры, 
которые принимало правительство, в том числе 
предъявляя жесткие требования к страховщикам 
в части выплат, возымели действие», — сказал 
А. Коваль. 

Он напомнил, что ранее система агрострахова-
ния с господдержкой не давала надежную защи-
ту сельхозпроизводителям, в лучшем случае при 
взносах 50 на 50 (половина вносилась из бюджета, 
другая — агрокомпанией) выплачивалась только 
половина (таким образом, фактически бюджетные 
средства осваивались). 

По словам А.Коваля, результаты первого квар-
тала показывают, что «ударники полевого возме-
щения все-таки есть». По его мнению, это является 
самой лучшей рекламой для страховщиков. Среди 
20 крупнейших компаний выплаты превысили сбо-
ры более чем на 100%, «по отдельным компаниям 
превышение было в разы», — сказал А. Коваль.

Согласно статистике Росстрахнадзора, объем 
премий, полученных по сельскохозяйственному 
страхованию в первом квартале, составил 940 млн 
рублей (рост в 2 раза). Объем выплат достиг 
2,48 млрд рублей (увеличение вдвое).

www.insur-info.ru

Урожай в Якутии будут 
страховать по особенным 
критериям

Долго доказывали якутские ученые и аграрии фе-
деральному центру необъективность страхования 
будущего урожая в республике. Критерии были 
общероссийскими, а условия Якутии — особыми. 
Самые характерные погодные сюрпризы респу-
блики Саха: летние наводнения, длительная засу-
ха, весенне-летние и ранние осенние заморозки. 
Причем сельхозпредприятия не могли доказать 
наступление страхового случая от этих негативных 
природных явлений. В итоге Всероссийский НИИ 
агрометеорологии по просьбе Министерства Сель-
ского хозяйства Якутии (впервые в истории России) 
разработал критерии оценки опасных агрометео-
рологических условий для сельхозпроизводства 
отдельной республики. Затем критерии утвердил 
Росгидромет и уже в этом году они будут примене-
ны в агростраховании. 

Новизна в том, что критерии разработаны от-
дельно по каждому виду сельхозкультур и фазам 
их вегетативного развития в условиях Якутии. На-
ступление опасных агрометеорологических усло-
вий теперь рассчитывается самими специалистами 
Госгидромета по «сумме активных температур» 
и  «гидротермическому коэффициенту увлажнен-
ности почвы». 

НОВОСТИ ОТРАСЛИ
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 Как сообщается на сайте министерства сельского 
хозяйства республики, на 2011 год в федеральном 
бюджете на страхование будущего урожая Якутии 
заложено 7 млн 591 тыс. рублей, в республикан-
ском бюджете — 4 млн 700 тыс. рублей. Причем 
сельхозкооперативы платят только 5% от страхо-
вой суммы, остальное берут на себя федеральный 
и республиканский бюджеты. 

Информационное агентство Якутии

Урожай зерна в России 
в 2011 году составит 85 млн т

Урожай зерна в России в 2011 году, как ожидается, 
составит 85 миллионов тонн, экспорт — 15 милли-
онов тонн, сообщил первый вице-премьер РФ Вик-
тор Зубков.

«Мы подсчитали, что порядка 85 миллионов тонн 
зерна в этом году может быть получено в РФ», — 
сказал Зубков на встрече с президентом РФ Дми-
трием Медведевым.

Экспорт зерновых, по его словам, может соста-
вить порядка 15 миллионов тонн.

Зубков прогнозирует, что на 1 июля 2012 года 
Россия будет располагать переходящим остатком 
зерна в размере 18 миллионов тонн.

Всего, по его словам, в России засеяно 27 милли-
онов гектаров, что на 8,5% превышает показатели 
2010 года. 

РИА Новости

Поля на полисе

Парламент готовится решить, на каких условиях го-
сударство поддержит страхование урожаев.

12 мая на пресс-конференции в «МК» председа-
тель Комитета Госдумы по аграрным вопросам Ва-
лентин Денисов рассказал журналистам о законо-
дательном обеспечении развития АПК.

 По словам парламентария, закон о государ-
ственной поддержке в сфере сельскохозяйствен-
ного страхования уже совсем скоро выйдет на 
второе чтение. Документ практически согласован 
с правительством и администрацией президента. 
После принятия Думой в первом чтении он, кажет-
ся, претерпел драматические изменения. 

Из названия закона ушло определение «обяза-
тельное» применительно к агрострахованию с го-
споддержкой. Это означает, очевидно, что новая 
редакция не предполагает непременного оформ-
ления полиса для тех сельских хозяев, которые по-
лучают субсидии из бюджета и пользуются другими 
видами финансовой помощи государства. 

«Считаю, что законопроект об агростраховании 
должен понравиться сельхозпроизводителям, так 

как в первую очередь направлен на защиту их инте-
ресов, а также на исключение с рынка сельхозстра-
хования недобросовестных страховых компаний. 
Еще одна важная перемена в документе — из него 

убрали норму о том, что страховой случай (при стра-
ховании с господдержкой) наступает, когда гибнет 
40 процентов урожая», — подчеркнул В. Денисов.

При этом политик предложил не вдаваться в де-
тали обновленного закона, так как при втором чте-
нии он может вновь претерпеть изменения. 

В этом году на господдержку агрострахования 
планируется направить пять миллиардов рублей. 

 Российская газета

В Самарской области принята 
Стратегия развития АПК 
до 2020 года

На заседании Правительства Самарской области 
принята Стратегия развития агропромышленного 
комплекса региона до 2020 года.

Стратегия включает 3 этапа реализации, каждый 
из которых рассчитан на 3 года. Если на первом эта-
пе главной целью ставится стабилизация ситуации 
в АПК после засухи в 2009–2010 годах, то на втором 
этапе речь пойдет о модернизации и увеличении 
темпов развития агросектора. На третьем этапе 
планируется внедрять инновационные технологии 
с тем, чтобы обеспечить продовольственную без-
опасность региона.

Реализация Стратегии должна помочь увели-
чить обеспеченность области продуктами питания 
(мясом, молоком и яйцами) собственного произ-
водства до 60–80%. В настоящее время эти цифры 
примерно в 4 раза ниже. По мнению губернатора 
региона Владимира Артякова, при реализации 
программ в рамках Стратегии развития необходи-
мо ежегодно оценивать эффективность использо-
вания вложенных в АПК государственных средств.

agronews.ru

НОВОСТИ ОТРАСЛИ
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Россияне должны пить 
натуральное молоко

«Наш принцип — только натуральное сырье», — Генеральный директор холдинга 
«Агропромкомплектация» Сергей Новиков поддерживает стремление россиян к здоровому 
образу жизни. Его компания контролирует все звенья производства и выпускает только 
натуральную мясо-молочную продукцию. О последних достижениях и стратегии развития 
руководитель холдинга рассказал нашему журналу. 
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Россияне должны пить натуральное молоко

ff Сергей Анатольевич, расскажите, какова 
история создания Вашего холдинга?

— История создания холдинга берет свое нача-
ло с 1988 года, когда на базе агропромышленного 
комбината «Боровое» в Казахстане был открыт пер-
вый в этом регионе бывшего СССР кооператив.

Группа единомышленников взяла на себя непро-
стую задачу по обеспечению нужд агрокомбината 
сырьем и материалами.

Со временем, когда мы набрались опыта, по-
явилась возможность не только расшириться, но 
и произвести экспансию в Россию.

В 1992 году фирма переносит свой главный офис 
в Москву и создает собственную розничную сеть 
в Московской области и Зеленограде.

Дальше бизнес развивается еще стремительнее. 
На рубеже веков в Конаковском районе Тверской 
области на базе бывшего совхоза «Дмитрогорский» 
и вновь построенных заводов по переработке мяса 
и молока был создан агропромышленный холдинг.

Сегодня эти предприятия, объединенные назва-
нием ПО «Дмитрогорское», являются крупнейшими 
агропромышленными производителями Тверской 
области.

С 2007 года холдинг участвует в создании еще од-
ной производственной площадки в Курской обла-
сти. И уже сейчас можно сказать, что «Агропромком-
плектация» становится межрегиональным игроком 
на рынке сельскохозяйственных товаров и услуг.

ff Что сегодня входит в состав холдинга? 
— Структура холдинга включает 15 предприятий 

различных направлений деятельности, которые 
расположены в Тверской, Московской, Курской, 
Ярославской и Владимирской областях. Ключе-
выми, естественно, являются сельскохозяйствен-
ные предприятия — Агрофирма Дмитрова Гора 
и Агропромкомплектация-Курск.

Кроме того, холдинг имеет достаточно развитую 
сеть оптово-розничной торговли, обрабатывает 
обширные земельные угодья, развивает производ-
ство молока и мяса на базах крупного комплекса 
КРС в Дмитровой Горе и 2-х свиноводческих ком-
плексов. Также у нас есть комбикормовое про-
изводство, молочный и мясоперерабатывающие 
заводы. Словом, мы контролируем все звенья про-
изводства.

Структура холдинга год от года расширяется бла-
годаря тому, что с 2006 года мы активно участвуем 
в приоритетном национальном проекте «Развитие 
АПК» и реализуем ряд инвестиционных программ, 
направленных на создание новых производствен-
ных площадок.

ff Какую позицию холдинг сегодня занимает на 
рынке? Можете рассказать об основных дости-
жениях 2010 года?

— Я уже отметил, что предприятия Тверской 
области — агрофирма Дмитрова Гора, молочный 
и  мясоперерабатывающий заводы являются круп-
нейшими производителями региона. Мы гордимся, 
что агрофирма Дмитрова Гора по итогам 2010 года 
была признана лучшим сельскохозяйственным 
предприятием Тверской области.

Также не так давно Губернатор области Дмитрий 
Вадимович Зеленин подписал соглашение о  со-
трудничестве с производственным объединением 
«Дмитрогорское». «Мы говорим о том, что твер-
ское — значит лучшее, потому что мы верим в то, 
что у нас хорошие ингредиенты и хорошая про-
дукция, и, самое главное — люди, которые выра-
батывают эту самую продукцию. Гораздо приятнее 
видеть в наших магазинах продукцию тверских 
предприятий», — подчеркнул Губернатор.

Данное соглашение позволит нам расширить 
рынок сбыта продукции. Теперь ее станет больше 
на тверских прилавках. Причем не только в магази-
нах шаговой доступности, но и в крупных торговых 
сетях.

Хочу сказать, что, безусловно, нашей гордостью 
является инвестиционная программа, которая ре-
ализуется холдингом. И уже стало доброй тради-
цией в рамках данной программы каждый год от-
крывать новые производства. В прошлом году мы 
открыли племенную ферму в Дмитровой Горе, за-
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ложили камень в фундаменты 2-х свиноводческих 
комплексов на курской земле. В этом году мы удар-
ными темпами уже вводим в эксплуатацию один из 
запланированных свиноводческих комплексов на 
52 тысячи голов.

ff Прошлое лето для сельского хозяйства вы-
далось тяжелым. Как Ваш холдинг пережил жару 
и  засуху и с какими финансовыми показателями 
вы завершил минувший год? 

— Да, прошлое лето мы все вспоминаем с болью. 
Больше всего от засухи пострадало растениевод-
ство. Урожайность зерновых у нас упала, но я  бы 
сказал, не критично. Если в 2009 году мы собирали 

33 центнера с гектара, то в прошлом 2010 году—27. 
Всего в 2010 году было намолочено 18  197,3 тонн 
зерновых культур. 

А вот по животноводству мы даже показали при-
рост. Надой молока по сравнению с 2009 годом 
увеличился на 2 тонны и составил 19 255 тонн. Циф-
ра по свинине тоже выросла, но менее заметно. 
С 10 631 тонн до 10 668. 

ff Основные принципы стратегии развития 
компании? На что Вы делаете ставку?

— Мы делаем ставку на сохранение доброго 
качества натуральных продуктов. Принцип, кото-

рый принят нами за основу — только натуральное 
сырье. Без использования консервантов и ГМО. 
Колбаса должна быть сделана из мяса, а россияне 
должны пить натуральное молоко.

С этой целью мы продолжаем нашу инвести-
ционную программу, направленную не только на 
развитие производственных мощностей, но и на 
поддержание высокого качества производимой 
продукции.

ff Не так давно в Вашем холдинге произошел ре-
брендинг продукции. Какую информацию несет 
покупателям новый логотип?

— Листочек на этикетке — ясный и понятный 
символ экологичности, свежести и натуральности 
нашей продукции.

Впрочем, мы не только провели ребрендинг ра-
нее производимых товаров, но и начали выпуск 
новых брендов — «Ближние горки» и «Искренне 
Ваш».

Под маркой «Ближние горки» мы изготавливаем 
полуфабрикаты и деликатесы из отборного охлаж-
денного мяса высшей категории, поступающего 
в  переработку из собственных комплексов. Такие 
колбасы –фактически штучный продукт, они вы-
пускаются ограниченными партиями и вяжутся 
вручную. 

Под брендом «Искренне Ваш» мы производим 
молочную продукцию из сырья молочно-товарной 
фермы в Дмитровой Горе. Там у нас содержатся пле-
менные голландские коровы. Поэтому ингредиен-
ты берем только самой высшей категории. И не до-
бавляем к ним ни сухого молока, ни консервантов, 
ни усилителей вкуса. Молочная ферма находится 
в 10 минутах от производства — от доения до паке-
тирования молока проходит всего 3 часа. В целом 
это позволяет нам позиционировать наш продукт 
как экологичный и живой. Именно поэтому наши 
товары имеют естественные сроки хранения. Мы 
поддерживаем стремление россиян к здоровому 
образу жизни. 

ff Как Вы можете оценить роль страхования 
в бизнесе компании?

— Учитывая специфику нашего крайне сложно-
го производства, которое охватывает полный цикл 
от поля до прилавка, и нашу инвестиционную про-
грамму, страхование нам жизненно необходимо.

Опыт нашего 10-летнего сотрудничества с ВСК 
могу оценить как очень положительный.

Пользуясь случаем, я бы хотел поблагодарить 
специалистов Тверского и Курского филиалов 
СОАО «ВСК», с которыми мы работаем наиболее 
тесно.

Я надеюсь на долгосрочное сотрудничество и ду-
маю, что и мы и Страховой Дом ВСК в нем заинте-
ресованы. ВСК

Мы гордимся, что агрофирма Дмитрова Гора 
по итогам 2010 года была признана лучшим 
сельскохозяйственным предприятием 
Тверской области.
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Иваново. День города с ВСК

Традиционно в последнюю субботу мая ивановцы 
отмечают день рождения города. В этом году у Ива-
ново юбилей — 140 лет, поэтому празднование 
было особенно масштабным и ярким. По офици-
альным данным, на протяжении 2 дней празднич-
ные площадки посетили около 200 000  жителей и 
гостей города. Не мог остаться в стороне от общей 
радости и  Ивановский филиал Страхового Дома 
ВСК. Сотрудники филиала приняли участие сразу 

в нескольких праздничных мероприятиях. Компа-
ния стала активным участником выставки «Малого 
и среднего бизнеса Ивановской области», «Про-
фессиональной выставки», а также «Иваново-воз-
несенской ярмарки», которая развернулась на цен-
тральном бульваре. 

В ходе торжественной церемонии открытия 
праздника к ивановцам обратился Губернатор об-
ласти Михаил Мень, представители городской ад-
министрации, а также руководители ведущих ива-
новских предприятий. Со сцены гостей поздравила 
и руководитель Дирекции банковского страхова-
ния ЦКС филиала ВСК Мария Пленкина. 

Участие в выставках приняли около 140 ведущих 
предприятий города и области: предприятия пи-
щевой и перерабатывающей промышленности, ма-
шиностроительные заводы, коммерческие банки 
и  страховые компании, строительные фирмы и ту-
ристические агентства, автосалоны и автотехцентры, 
профессиональные лицеи. Агенты ВСК в такой боль-
шой и серьезной компании не затерялись. Светлый 

павильон филиала, украшенный воздушными шара-
ми, привлекал гостей. Особенно ивановцы интере-
совались добровольными видами страхования. За 
два дня представители Страхового Дома ВСК распро-
странили несколько сотен рекламных брошюр и бу-
клетов. Детям дарили шарики с логотипом Компании.

В итоге филиал приобрел множество новых кли-
ентов и в очередной раз доказал, что узнаваем 
и авторитетен на Ивановском рынке. Мы работаем 
с  надежными и проверенными партнерами, пред-
лагаем сотрудничество, основанное на уважении, 
доверии и открытости. ВСК — для тех, у кого боль-
шие планы. ВСК

новости Вск
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ВСК и Чайна Лайф при участии 
Ростуризма подписали 
соглашение о сотрудничестве

25 июня 2011 года в компании ВСК состоялось тор-
жественное подписание соглашения с лидером 
китайского рынка страхования компанией Чайна 
Лайф. Подписание этого документа послужит нача-
лом реализации совместных программ ВСК и Чайна 
Лайф, направленных на повышение качества услуг 
в рамках безвизового туризма.

Договор о сотрудничестве был подписан между 
компаниями еще в октябре 2010 года. Договорен-
ности предусматривают, в том числе, обеспечение 
на всей территории страны пребывания туристов 
бесплатной услуги колл-центров на родном язы-
ке туриста, помощь и консультации при всех ви-
дах нештатных ситуаций. Российской и китайской 
сторонами согласован обязательный перечень 
медицинских услуг, суммы страховых покрытий, 

порядок взаимодействия и электронного доку-
ментооборота.

Совместная работа компаний-лидеров поддер-
живается на государственном уровне. На торже-
ственной церемонии подписания соглашения при-
сутствовал глава Ростуризма Александр Радьков, 
который подчеркнул, что сотрудничество двух 
компаний — лидеров российского и китайского 
страхового рынка в области туризма — не просто 
решает задачу безопасности туристов этих двух 
стран, но, в  первую очередь, способствует разви-
тию сотрудничества между Россией и Китаем и яв-
ляется важным шагом в развитии российско-китай-
ского туризма. К моменту подписания соглашения 
Компания ВСК уже проделала большую работу 
в области обеспечения безопасности иностранных 
туристов на территории России, в том числе и ки-
тайских граждан. С этой целью был создан Центр 
обработки вызовов, где работают переводчики ки-
тайского языка, а также Служба правовой помощи. 

новости ВСК
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Президент компании Чайна Лайф господин Ван 
Фен в своем приветственном слове выразил бла-
годарность ВСК за четкую, слаженную работу, обо-
значив также, что его компания ориентирована на 
длительные партнерские отношения и реализацию 
совместных проектов в области страхования на 
международном уровне. 

В свою очередь Олег Овсяницкий, Генеральный 
директор СОАО «ВСК», подчеркнул, что совместные 
программы двух крупнейших страховых компаний 
обеспечат развитие экономических и культурных 

связей России и Китая. Это соглашение является 
продолжением системной работы ВСК. Так, на-
пример, в рамках членства в Некоммерческом 
Партнерстве «Мир без границ» ВСК принимает 
активное участие практически во всех значимых 
программах по развитию туризма в нашей стране, 
проводимых под эгидой Ростуризма. С 2005 года 
ВСК является одним из главных участников в раз-
работке документов по реализации Соглашения 
между Правительствами РФ и КНР. Благодаря этому 
соглашению при путешествии российские граж-

новости ВСК
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дане могут в безвизовом режиме посещать Китай, 
а жители Китая — Россию. На протяжении семи лет 
ежегодно ВСК обеспечивает страховой защитой 
более 600 тыс. человек, осуществляющих поездки 
в КНР и Россию в рамках соглашения между наши-
ми странами.

СОАО «ВСК» демонстрирует 
уверенный рост сбора 
страховых премий во всех 
российских регионах: темп роста 
на Камчатке 157%

СОАО «ВСК», ведущая федеральная страховая ком-
пания, уже на протяжении почти 20 лет обеспечи-
вает высокоэффективную страховую защиту пред-
приятий и жителей России. Компания постоянно 
демонстрирует уверенный рост сборов и  доли 
рынка. Так, в 2010 году СОАО «ВСК» заняло 5 место 
на российском рынке страхования. Премии ком-
пании в прошедшем году превысили 25,9  млрд 

руб., что на 29,4% выше результатов 2009 года. 
Доля СОАО «ВСК» на рынке увеличилась до 4,5%.

По итогам 2010 года получена чистая прибыль 
в  размере 403,2 млн руб. Фактический размер 
маржи платежеспособности компании превышает 
нормативный более чем на 2 млрд руб., запас со-
ставляет 65%.

Региональная сеть СОАО «ВСК» сегодня объеди-
няет более 840 филиалов, отделений и дополни-
тельных офисов, расположенных во всех регионах 
страны.

Уверенный рост демонстрирует и Петропав-
ловск-Камчатский филиал СОАО «ВСК». В январе-
мае текущего года начисленные премии филиала 
по прямому страхованию и сострахованию со-
ставили 30  871 тыс. руб. План первого полугодия 
2011 года филиал выполнил на 116,8%. В итоге темп 
роста сборов составил 157% по отношению к ана-
логичному периоду прошлого года. 

Головной офис филиала СОАО «ВСК» расположен 
в городе П.-Камчатском. По одному дополнитель-
ному офису размещено в городах Елизово и Вилю-
чинске. Кроме того, филиал осуществляет работу 
в г. Северо-Курильске Сахалинской области.

Под страховой защитой СОАО «ВСК» находятся 
наиболее крупные предприятия области:

�� в рыбной отрасти это: Колхоз имени В. И. Лени-
на, «Тымлатский рыбокомбинат», Колхоз «На-
роды Севера», Озерновский РКЗ‑55;
�� в горнорудной промышленности: ЗАО и ПК «Гео-
технология»;
�� в строительстве: ОАО «Камчатжилстрой», ФГУП 
«Камчатавтодор», ГУП «ДРСУ»;
�� в торговле: ОАО «Агротек-Холдинг», ООО «Шам-
са-Холдинг».
Как отметил в ходе пресс-конференции Пред-

седатель Совета директоров СОАО «ВСК» Сергей 
Цикалюк, Камчатка является дотационным субъек-
том РФ, в связи с чем возрастает роль страхования 
для обеспечения защиты интересов региона при 
решении назревших социально-экономических 
проблем. «В случае чрезвычайных событий воз-
можности краевого бюджета ограничены, и в таких 
ситуациях пострадавших часто выручает именно 
страхование. При грамотной страховой защи-
те убытки предприятий, организаций и граждан 
полностью покрываются страховыми компаниями 
и не ложатся дополнительным грузом на бюджет, 
как это было в прошлом году после лесных пожа-
ров. Это нормальная общемировая практика. Наши 
прошлогодние выплаты жителям Камчатки показа-
ли, что страхование является эффективной защи-
той от непредвиденных ситуаций».

Так, в июле 2010 года филиал произвел выпла-
ту страхового возмещения в сумме 1 755 892 руб. 
ЗАО и ПК «Геотехнология» по договору страхова-
ния имущества предприятия. В августе 2010 года 

новости ВСК

СОАО «ВСК» работает на российском рынке 
с  1992 года, предлагает полный спектр со-
временных страховых продуктов и входит 
в  число лидеров по всем основным видам 
страхования. Под защитой компании на-
ходятся более 4,5 млн россиян и  130  тыс. 
предприятий и организаций. СОАО «ВСК» 
объединяет 843 филиала, отделения и до-
полнительных офиса, расположенных во 
всех субъектах РФ. 

С 2001 года ведущее российское рейтин-
говое агентство «Эксперт РА» ежегодно ста-
бильно подтверждает высший национальный 
рейтинг надежности СОАО «ВСК». В декабре 
2010 года рейтинговое агентство «Эксперт 
РА» актуализировало рейтинг СОАО «ВСК» на 
уровне А++ «Исключительно высокий уро-
вень надежности». 

Среди наиболее крупных выплат:
�� 2 млрд рублей по убытку ООО «Конкордия» 
(холдинг «Мираторг»). Что является на 
сегодня крупнейшей выплатой в истории 
российского агрострахования;
�� 168,51 млн рублей по убытку в результате 
гибели воздушного судна АН-74;
�� 60,2 млн рублей по убытку в результате 
пожара в супермаркете г. Омска.

СПРАВКА О КОМПАНИИ
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выплачено 230 370 руб. ИП Драгонец по договору 
страхования специализированной техники.

В апреле 2010 года начато осуществление вы-
плат потерпевшим туристам по договору стра-
хования гражданской ответственности туропе-
ратора, который сознательно нарушил основные 
условия договора о реализации туристического 
продукта. 

Стратегическими партнерами Компании явля-
ются Сбербанк и Россельхозбанк.

Общая сумма выплат 
СОАО «ВСК» за сгоревший 
завод «Конкордия» составит 
2,45 млрд руб.

СОАО «ВСК» закончило урегулирование страхо-
вого случая, связанного с пожаром в корпусе по 
производству пищевых полуфабрикатов калинин-
градского завода «Конкордия», входящего в круп-
нейший агропромышленный холдинг России «Ми-
раторг».

После завершения расчета убытков от пере-
рыва в производстве за январь-май СОАО «ВСК» 
начислено страховое возмещение в размере 
448,2 млн руб. Ранее Компания выплатила страхо-
вателю 1001,8  млн руб. за здание, находившиеся 
в нем товарные запасы, мебель, инвентарь и орг-
технику, а  также по убыткам клиента, связанным 
с перерывом в хозяйственной деятельности за 
июнь-сентябрь. И еще 1 млрд руб. за уничтожен-
ное производственное оборудование и потери, 
связанные с перерывом в хозяйственной деятель-
ности за октябрь-декабрь. Таким образом, общая 
сумма выплат СОАО «ВСК» составит 2,45 млрд руб., 
что является абсолютным рекордом в истории от-
ечественного агрострахования. 

Производственный комплекс ООО «Конкор-
дия», расположенный в Калининградской обла-
сти, — крупнейшее в стране предприятие по про-
изводству готовых изделий и полуфабрикатов. Он 
был введен в эксплуатацию в конце 2008 года. За-
вод не имел аналогов в России по уровню органи-
зации производственных процессов, стандартам 
санитарно-гигиенической безопасности и приме-
няемым технологиям. На заводе было установле-
но 5 современных линий для производства более 
100  видов продукции из различных видов мяса. 
Кроме мясных полуфабрикатов под торговыми 
марками Willma и GurMama, на нем производился 
весь объем наггетсов и половина объема бурге-
ров для всех ресторанов сети Макдональдс в Рос-
сии и СНГ.

11 июня 2010 года примерно в 21 ч. 30 мин. 
в  производственном корпусе произошло воз-
горание. Пожар удалось локализовать 12 июня, 

а последствия возгорания были ликвидированы 
только 17 июня.

В результате пожара полностью выгорел про-
изводственный корпус с находившимися в нем 
оборудованием, сырьем и продукцией, принадле-
жащими ООО «Конкордия». Причиной возгорания 
стал аварийный режим работы на участке силовой 
электросети.

Имущество, а также убытки от перерыва в хо-
зяйственной деятельности на период 12 месяцев 
были застрахованы СОАО «ВСК» на общую сумму 
3 млрд руб. 

К расследованию события и установлению 
размера причиненного ущерба Компанией ВСК 
был привлечен известный на западном страхо-
вом рынке сюрвейер Сunningham Lindsey Russia. 
В ходе рассмотрения страхового случая были про-
ведены сложнейшие технические и экономиче-
ские экспертизы.

По результатам расследования обстоятельств 
пожара, произошедшее событие было признано 
страховым случаем. Урегулирование убытка ве-
лось в тесном непосредственном контакте с пред-
ставителями страхователя.

Значительную сумму страховой выплаты уда-
лось оперативно аккумулировать и перечислить 
страхователю благодаря размещению перестра-
ховочных рисков среди крупнейших мировых 
перестраховочных компаний.

Председатель Совета директоров СОАО «ВСК» 
Сергей Цикалюк отметил: «Данный пример дол-
жен стать образцом цивилизованного взаимоот-
ношения между страховщиком и его клиентом. 
«Мираторг», будучи грамотным страхователем, 
предусмотрел не только имущественный ущерб, 
но и убытки, связанные с перерывом в производ-
стве, благодаря чему сохранил квалифицирован-
ный персонал. Хочу пожелать холдингу «Мира-
торг» скорейшего восстановления производства 
на заводе и новых успехов в бизнесе». 

В свою очередь Председатель Совета директо-
ров АПХ «Мираторг» Александр Линник заявил: 
«Мы успешно сотрудничаем с Компанией ВСК 
с 2005 года, а с 2007 года перешли на единую си-
стему сотрудничества по всем регионам. За это 
время мы ни разу не усомнились в правильности 
выбора страхового партнера. Выплаченное воз-
мещение позволило нам в кратчайшие сроки при-
ступить к  восстановлению разрушенного завода 
без перерыва в развитии бизнеса, а также сохра-
нить квалифицированный персонал. Могу смело 
сказать, что сотрудничество с ведущей федераль-
ной страховой компанией позволяет нам осущест-
влять самые амбициозные проекты, не боясь за 
сохранность прибыли и имущества. Мы и в даль-
нейшем будем продолжать работу со Страховым 
Домом ВСК». ВСК

новости ВСК
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Непрофильные недвижимые 
активы: механизмы реализации 

17 мая в центральном офисе Страхового Дома ВСК 
состоялось закрытое совещание «Непрофильные 
недвижимые активы: механизмы реализации». 
К  участию были приглашены представители бан-
ков, юридических и управляющих компаний, а так-

же организации и физлица, чьи активы перешли 
банкам в раздел непрофильной задолженности. 
Участники совещания обсудили текущую ситуацию 
на рынке непрофильных активов, современные ме-
тодики работы с ними, а также определили новые 
возможности в области управления непрофильной 
задолженностью.

Актуальность проведения мероприятия связана 
с существенным увеличением в портфеле банков 
непрофильных активов по итогам кризиса, а также 
изменениями в законодательстве в сторону уже-
сточения требований к резервам.

Страховщики обсудили 
ситуацию на рынке ОСАГО

В начале июня 2011 года в центральном офисе ВСК 
состоялась рабочая встреча представителей стра-
ховых компаний с президентом Российского союза 
автостраховщиков Павлом Буниным. Темой встре-
чи стало обсуждение вопросов, связанных с урегу-
лированием претензий по ОСАГО. 

Собравшиеся обозначили две главных пробле-
мы, с которыми сталкивается сегодня рынок ОСАГО. 
Это, во-первых, банкротство страховых компаний, 
а во-вторых, низкие тарифы, которые не менялись 
с 2003 года. При общем довольно существенном 
росте цен стагнация тарифов ОСАГО для многих 
страховых компаний стала критической. По послед-
ним данным, которые собрал Российский союз ав-
тостраховщиков, сегодня уже более 40 компаний из 
118 членов РСА имеют убыточность более 77%, что 

является верхним лимитом убыточности, опреде-
ленным Постановлением Правительства.

По мнению Павла Бунина, в данной ситуации 
возрастает роль предоставления услуги предста-
вительства страховой компании: «Страховой Дом 
ВСК работает в этом ключе с рядом страховщиков, 
что позволяет стандартизировать предоставляемые 
услуги. А это крайне важно, потому что помогает За-
страхованному получать качественную страховую 
помощь вне зависимости от того, с какой страховой 
компанией он взаимодействовал. Страховой Дом 
ВСК подобную работу проводит на очень хорошем 
уровне». 

Пермь. День российского 
предпринимателя

Пермский филиал Страхового Дома ВСК принял уча-
стие в ряде мероприятий, посвященных Дню россий-
ского предпринимателя. Форум проходил с 20 по 31 
мая 2011 г. на территории Перми и Пермского края.
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На тематических дискуссионных площадках об-
суждались актуальные проблемы развития мало-
го и среднего предпринимательства: законода-
тельное обеспечение, развитие инфраструктуры, 
финансово-кредитная поддержка, новые возмож-
ности для работы малого и среднего бизнеса в от-
раслях городского хозяйства, кредитные продукты 
банков, услуги лизинга и страхования. 

Участниками мероприятия стали руководители 
местной администрации, представители малого, 
среднего и крупного бизнеса, структур поддержки 
предпринимательства и другие приглашенные гости. 

Во время работы форума «Дни пермского бизне-
са. Новые ниши, новые возможности», прошедшего 
25 мая, руководство Пермского филиала Страхово-
го Дома ВСК провело ряд встреч с руководителями 
Администрации города Перми, исполнительной 
и законодательной власти, Пермской Городской 
Думы, в ходе которых обсуждались вопросы взаи-
модействие власти и бизнеса в регионе. 

В рамках VII ежегодного Краснокамского бизнес-
форума «Развитие предпринимательства в муници-
палитетах» специалисты Страхового Дома ВСК ак-
тивно консультировали участников мероприятия 
по вопросам, посвященным страхованию малого 
и среднего бизнеса. Также специалисты филиала 
отвечали на вопросы предпринимателей в ходе 
ярмарки, организованной Пермским отделением 
№ 5294 Сбербанка России 26 мая. 

Директор Пермского филиала Страхового Дома 
ВСК Александр Машковцев отметил: «Мероприятия, 
организуемые в рамках «Дня российского предпри-
нимателя» — это отличная площадка для обсужде-
ния актуальных вопросов развития в регионе. Хо-
чется отдельно отметить, что в каждом из форумов 
акцент в дискуссиях ставится на актуальные для 
каждого района проблемы и задачи. Для нас такие 
мероприятия — это отличная возможность для пря-
мого диалога с клиентами и партнерами, поэтому 
мы намерены и далее принимать активное участие 
в «Дне российского предпринимателя». 

Пермский филиал Страхового Дома ВСК был соз-
дан в 1993 году. За 17 лет работы он стал одним из 

крупнейших страховщиков в регионе. Его страхо-
вателями являются более 30 000 жителей области, 
а также около 3000 предприятий и организаций 
разных форм собственности.

Пресс-конференция 
в Ассоциации российских банков 

6 июня в конференц-зале Ассоциации российских 
банков состоялась пресс-конференция с участием 
Президента Ассоциации российских банков Гаре-

гина Тосуняна, Председателя Совета директоров 
Компании ВСК Сергея Цикалюка, Председателя На-
циональной лиги ипотечных брокеров Владими-
ра Лопатина и представителей топ-менеджмента 
«Райффайзенбанка» и Банка «ВТБ 24». Темой обсуж-
дения стал старт межрегионального и межведом-
ственного проекта «Федеральная система опера-
тивной ипотечной дистрибуции ПИ-Квик». В ходе 
пресс-конференции в торжественной обстановке 

основными организаторами проекта был подписан 
Меморандум об участии в нем. Свои подписи под 
документом поставили руководители Национальной 
лиги сертифицированных ипотечных брокеров, Ком-
пании ВСК, Ассоциации российских банков и Россий-
ской Гильдии Риэлторов. ВСК
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ff Владимир, давайте поговорим о самом проек-
те. Для начала расшифруем его название.

— Полное название проекта звучит, как мне ка-
жется, вполне солидно: «Федеральная система опе-
ративной ипотечной дистрибуции «ПИ-Квик». «ПИ» 
в этом названии означает «Просто Ипотека». Так на-
зывается компания-учредитель и администратор 
нашей брокерской лиги, с которой у ВСК недавно 
было подписано масштабное долгосрочное согла-
шение о совместной реализации ипотечных проек-
тов. А «Квик» в переводе с английского — быстро. 

Стало быть, ипотека в рамках этого проекта 
должна стать и простой, и быстрой.

ff Простой и быстрой — для кого?
— Главным образом для риэлторов, которые ра-

ботают с клиентами на рынке жилья. 
Ведь что получается. Несмотря на неожиданно 

высокие, опережающие темпы послекризисного 
восстановления рынка ипотеки (объемы выдачи 
в течение 2010 года выросли в 2,5 раза), спрос на 
ипотечные кредиты в России еще далек от реально-
го, а тем более, от потенциального их предложения. 
С использованием кредитных средств в России ре-
ализуется лишь 15% жилья, в то время как, напри-
мер, автопродажи более чем на 40% — кредитные.

Среди целого ряда причин сложившейся ситуа-
ции далеко не последнее место занимает неразви-
тость в России наиболее естественного канала про-
даж ипотечных кредитов — риэлтерского. Даже 
до кризиса доля небанковских продаж на рынке 
ипотеки составляла, по экспертным оценкам, лишь 
25%. В настоящее же время она еще сократилась — 
как минимум, вдвое. Банки продают ипотеку сами, 
что трудно признать нормальным. Услуга предо-
ставления жилищного кредита, по определению, 
является вторичной по отношению к продаже ос-
новного товара — жилья. Не случайно другие «то-
варные» кредиты населению продаются у нас, как 
правило, вместе с товаром: автокредиты — в авто-

салонах, кредиты на бытовую технику — в соответ-
ствующих торговых центрах. 

ff Почему же с ипотекой дело обстоит не так? 
— Нельзя сказать, что ипотечные банки недо-

оценивают значимость партнерского канала продаж 
и не стремятся его развивать. Привлечение клиентов 
«с улицы» обходится кредиторам гораздо дороже, 
чем через партнеров-риэлторов и брокеров. И боль-
шинство банков это понимает, предлагая риэлторам 
и кредитным брокерам курсы обучения, различные 
преференции и даже оплату брокерских услуг. 

Мы считаем, что главная проблема заключается 
в  отсутствии эффективных технологий продажи 
ипотечных кредитов. Технологий, которые бы по-
зволяли выступать их продавцами (т.е. оказывать 
клиентам услуги по подбору и согласованию кре-
дитов) не только специально уполномоченным 
и подготовленным сотрудникам агентств недвижи-
мости, а любым риэлторам на рынке жилья. 

Ведь зачастую, обращаясь в агентство недвижи-
мости, клиент даже не подозревает, что ему потре-
буется кредит, пусть даже небольшой — не на всю 
покупку, а только на ее улучшение. А это значит, что 
и общаться в агентстве такой клиент будет с рядо-
вым риэлтором, а не со специалистом по ипотеке. 
И высока вероятность того, что этот рядовой риэл-
тор будет просто не готов к продуктивному сотруд-
ничеству с клиентом по вопросам ипотеки: хлопот-
но, рискованно, малодоходно. 

Ипотека — это просто!
«Национальная лига сертифицированных 
ипотечных брокеров» совместно с ВСК при 
поддержке Ассоциации российских банков 
и Российской Гильдии Риэлторов запускают новый 
проект «ПИ-Квик». Его цель — сделать работу 
риэлторов с ипотечными продуктами предельно 
простой и быстрой. О деталях проекта нам 
рассказал вице-президент ВСК Владимир Лопатин.
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Ипотека — это просто!

Рынок ипотеки остро нуждается в новых техно-
логиях, которые могли бы заменить рядовому ри-
элтору глубокую профессиональную подготовку 
в столь специальной, непрофильной для риэлтора 
сфере, каковой является ипотечное кредитование. 
Поверьте, значимость этого фактора в вопросе по-
вышения доступности ипотеки в стране вполне со-
поставима с таким фактором, как снижение стоимо-
сти самих кредитов.

ff Именно такие технологии легли в основу си-
стемы ПИ-Квик? 

— Да, такие. Создаваемый в рамках этого проек-
та Межбанковский центр ипотечных решений готов 
обеспечить для риэлторов и их клиентов сервис, 
предельно упрощающий процедуру согласования 
кредита с ведущими ипотечными банками страны. 
Все что требуется от риэлтора при взаимодействии 
с Центром — собрать вместе с клиентом стандарт-
ный пакет из нескольких документов, заполнить 
стандартную же, всегда одинаковую, клиентскую 
анкету-заявление, отсканировать все это и  от-
править в наш Центр через личный электронный 
кабинет риэлтора, предельно простой и удобный 
в работе. Центр же, никоим образом не вклинива-
ясь в  отношения риэлтора с клиентом, обеспечит 
оперативное (в два-три дня) рассмотрение этого 
пакета в головном офисе выбранного клиентом 
банка. Дальше риэлтору останется чисто риэлтер-
ская работа: подбор объекта, подготовка и прове-
дение сделки.

ff Замечательно, но при чем здесь ВСК? Мы ведь 
не кредиторы в ипотеке и не риэлторы.

— Насчет того, что не риэлторы, пожалуй, согла-
шусь. А вот с кредитором не все так очевидно.

Тема более активного присутствия Компании на 
рынке ипотеки рассматривалась руководством ВСК 
достаточно давно. Комплексное ипотечное страхо-
вание составляет существенную долю портфеля 
Компании. Более того, ВСК — безусловный лидер 
в стране по этому направлению. Вот Вам и ответ, 
зачем ВСК участвует в «ПИ-Квик». Наряду с такими 
ведущими кредиторами, как ВТБ 24, Райффайзен, 
Юникредит, в проекте в качестве кредитора так-
же будет участвовать связка ВСК  — ДельтаКредит 
банк.

ff А почему именно ДельтаКредит? 
— Выбор партнера не случаен. ДельтаКредит — 

старейший игрок на рынке ипотечного кредитова-
ния в России — ровесник российского закона об 
ипотеке. А в настоящее время это: 
–	 крупнейший негосударственный кредитор 

в  ипотеке, занимающий по объему выдачи тре-
тью строку в рейтинге ипотечных банков сразу 
после Сбербанка и ВТБ24;	

–	 наиболее технологичный кредитор на рынке, 
у которого есть чему поучиться;

–	 банк, обеспечивающий наивысшее качество кре-
дитов (ипотечные облигации, выпускаемые этим 
банком, имеют рейтинг не хуже облигаций АИЖК, 
хотя государственных гарантий за ними нет).
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Бизнес о главном I ВСК

Наконец, это банк, который имеет наибольший 
опыт рефинансирования кредитов, выдаваемых 
другими банками во многих регионах России. За 
многие годы работы в этом направлении (включая 
кризисные годы) банком созданы четкие техноло-
гии, договорная база и абсолютно безупречная ре-
путация надежного, внятного партнера

Поэтому начинаем мы именно с него. Впрочем, 
уже сейчас мы активно ведем переговоры и с дру-
гим известным федеральным банком о сотрудниче-
стве в  таком же формате.

ff Правильно ли это, когда страховая компания, 
да еще такая авторитетная, как мы, становит-
ся вдобавок розничным кредитором. И не слиш-
ком ли это сложно? Все-таки бизнес непрофиль-
ный и весьма специфический.

— Прямого запрета в законодательстве на это 
нет. Тем не менее, было решено, что кредитором, 
выдающим займы в рамках данного проекта, высту-
пает не сама ВСК, а специально созданная компа-
ния «ВСК-Ипотека». Сотрудники же региональных 
офисов ВСК, ответственные за партнерские про-
дажи, станут представителями этой компании на 
местах, с довольно простым функционалом. Если 
в  двух словах, то этот функционал сводится к  ор-
ганизации и проведению ипотечной сделки, когда 
все для этого необходимое (включая полностью за-
полненные документы) присылается из Москвы. 

ff А в Москве-то кто все это будет делать?
 — За продажи отвечает «ПростоИпотека». Дело 

для нее привычное. До кризиса наша Лига насчиты-
вала более полутора тысяч брокеров и риэлторов 

в 53 регионах и обеспечивала выдачу кредитов в со-
рока банках-партнерах примерно на 300 миллионов 
долларов в год. Сейчас в рамках проекта «ПИ-Квик» 
мы рассчитываем на объемы побольше и надеемся, 
что минимум 40–50% от этих объемов составят соб-
ственные займы компании «ВСК-Ипотека». 

При этом мы, конечно, не сбрасываем со счетов 
и собственные возможности Компании ВСК, с ее 
огромной региональной сетью, квалифицирован-
ными сотрудниками, обширной клиентской сетью, 
административным ресурсом, уникальными тех-
нологиями и т.д. Все это будет поэтапно, но целе-
направленно задействоваться по мере развития 
проекта.

Что же касается андеррайтинга заемщиков 
и  объектов, а также подготовки всех документов 
для ипотечной сделки, то это обеспечивает банк 
ДельтаКредит. Лучше него сегодня это, пожалуй, 
никто не делает.

ff  И когда же старт проекта?
— По утвержденному плану первые ипотечные 

займы в рамках проекта «ВСК-Кредитование» мы 
должны выдать в двадцатых числах июля. А до это-
го времени должна быть полностью прописана вся 
технология, проведена учеба персонала, утвержде-
на система мотивации и ответственности. 

Что же касается проекта «ПИ-Квик», то он факти-
чески уже стартовал. Договоренности с банками-
партнерами достигнуты. Программные продукты 
готовы. Начинается работа с риэлторами — снача-
ла в Москве, а чуть позже и в регионах. Примерно 
за год мы рассчитываем приобщить к этой работе 
всю сеть ВСК. ВСК
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Российское агрострахование на пороге перемен

 Сначала надо создать методологическую базу 
агрострахования, утвержденную норма-
тивными документами Правительства РФ. 

И в первую очередь по агроэкспертизе.
Методологическая база не должна основываться 

на устаревших методах экспертизы, применяемых 
еще с советских времен. Унаследовав лучшее от 
прежней системы, она должна быть дополнена ин-
новационными технологиями мониторинга опасных 
природных явлений и управления рисками в АПК.

Только такой подход позволит модернизировать 
систему агрострахования.

По действующим нормативным документам 
«Опасными для производства сельскохозяйствен-
ной продукции природными явлениями, от воздей-
ствия которых осуществляется страхование риска 
утраты (гибели) или частичной утраты урожая сель-
скохозяйственных культур, являются: атмосферная 
и почвенная засуха, заморозки, вымерзание, вы-
превание, переувлажнение почвы, пыльные, пес-
чаные бури, градобитие».

Факт страхового случая подтверждает справка 
об имевшем место опасном явлении, которую вы-
дают территориальные органы Росгидромета — 
Управления по гидрометеорологии и мониторингу 
окружающей среды (УГМС) Росгидромета, Центры 
по гидрометеорологии и мониторингу окружаю-
щей среды (ЦГМС) Росгидромета, Метеоагентства 
Росгидромета. Обычно по письменному запросу от 
страховой или экспертной компании эти органи-
зации готовят свое заключение от недели до трех 
месяцев. Однако страховщики должны обладать не 
только итоговой, но и прогнозной информацией. 
Ее надо получать еще до заключения страхового 
договора. Но здесь все упирается в нехватку метео-

станций. Сегодня в России всего 1440 работающих 
и присылающих метеосводки в Гидрометцентр Рос-
сии метеостанций. 

При этом нормативные документы не позволяют 
страховым компаниям использовать информацию 
дополнительных источников. 

Пример стоит брать с Запада. Многие зарубеж-
ные страны имеют кроме огромного количества 
обычных штатных метостанций, еще и дополни-
тельные сети автоматических. Например, в США их 
более 8 тысяч, в КНР около 30 тысяч! (данные пре-
доставлены ООО «НПЦ «Мэп Мэйкер»).

Впрочем, и в российском агростраховании в по-
следние годы есть определенные прорывы. Так, 
объемы господдержки страхования в АПК растут 
год от года. В 2011 году из федерального бюджета 
на эти цели выделено 5 млрд руб. Теперь перед 
участниками рынка стоит задача использовать эти 
средства целевым образом. То есть необходимо 
прекратить ситуацию, когда независимо от эффек-
тивности работы с/х товаропроизводителей, чи-
новников и страховщиков за последствия любой 
засухи платит Государство. И движущей силой по-
зитивных изменений должны стать именно стра-
ховщики — во взаимодействии с Минсельхозом 
РФ, Росгидрометом РФ и другими министерствами, 
ведомствами, ассоциациями, союзами.

Изменения в сфере агрострахования жизненно 
необходимы и сейчас для них самое время. 1 января 
2011 года был создан Таможенный союз трех стран, 
в результате меняются требования к производству 
продукции, в том числе и сельскохозяйственной, 
создаются новые технические регламенты, усили-
вается роль саморегулирования в АПК. А значит — 
пора родиться в РФ новому агрострахованию. ВСК

Российское агрострахование 
на пороге перемен
Страхование сельскохозяйственного урожая является одним из 
инструментов снижения негативных последствий погоды и климата, 
управления погодными рисками. И сейчас оно находится на пороге 
перемен. Проект закона «О сельхозстраховании, осуществляемом 
с государственной поддержкой» одобрен финансовым комитетом 
Госдумы и рекомендован к принятию во втором чтении. 
В документе много нового, однако состояние агрострахования 
в России он, видимо, существенно не изменит, став лишь 
промежуточным этапом развития отрасли. Подробности 
в материале заместителя Генерального директора СОАО «ВСК» 
Елены Веневцевой.
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Бизнес о главном I ЮниКредит Лизинг

 Лизинг (финансовая аренда) — один из 
наиболее доступных и эффективных ин-
струментов финансирования развития 

бизнеса. Получение сельхозоборудования и тех-
ники в лизинг по сравнению с альтернативными 
источниками кредитования позволяет не только 

воспользоваться долгосрочным финансирова-
нием без предоставления дополнительного обе-
спечения и  оптимизировать налоги компании, 
но и более рационально управлять своими акти-
вами. Лизингополучатель освобождается от на-
логов на взятое в аренду имущество, так как оно 

Преимущества 
финансовой аренды 
для российского апк

При ограниченности 
финансовых ресурсов 
предприятия реального 
сектора экономики России 
чаще всего вынуждены 
вместо замены физически 
и морально устаревшего 
оборудования отвлекать 
средства на его капитальный 
ремонт. В таких условиях 
износ основных фондов 
предприятий АПК стабильно 
превышает их восстановление. 
Именно поэтому наиболее 
популярным и зачастую 
единственно возможным 
финансовым инструментом 
инвестиционной деятельности 
агропромышленных 
предприятий становится лизинг. 
Специальные программы 
лизингового финансирования 
аграриям предлагает Компания 
ЮниКредит Лизинг. 

  ФАБРИЦИО РОЛЛО, Генеральный директор ЮниКредит Лизинг
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Преимущества финансовой аренды для российского апк

не зачисляется на баланс. А размеры регулярных 
платежей в результате долгосрочного финанси-
рования существенно снижаются. Приобретение 
техники в лизинг позволяет концентрировать 
старую технику, обеспечивает ее централизо-
ванный ремонт и индустриальную утилизацию. 
По истечении срока лизинга компания получает 
в собственность полностью самортизированную 
технику за символическую стоимость, что лишает 
необходимости в дальнейшем выплачивать на-
лог на имущество. 

Таким образом, лизинг способствует высвобож-
дению значительной части финансовых ресур-
сов, необходимых для модернизации производ-
ства и  развития бизнеса — будь то крупнейший 
агрохолдинг страны или небольшое фермерское 
хозяйство. 

Специальные партнерские программы ли-
зингового финансирования ЮниКредит Лизинг 
с  ведущими производителями сельскохозяй-
ственной техники и оборудования мирового 
уровня рассчитаны на широкий круг российских 
предприятий, имеющих перспективный бизнес 
в секторе АПК. Эти программы уже доказали 
свою эффективность в Центральной и Восточ-
ной Европе. 

В качестве примера можно привести совмест-
ную программу лизинга продукции всемирно 

известной марки John Deere, запущенной в этом 
году на территории РФ. Лизинговая компания 
рада предложить специальные условия финанси-
рования клиентам, заинтересованным в приоб-
ретении сельскохозяйственной, дорожно-строи-
тельной и лесозаготовительной техники в лизинг. 
Преимущества такого партнерства уже успели 
оценить все стороны. 

Программа распространяется на тракторы, са-
моходную и прицепную технику. Размер аванса 
составляет от 20%, процентная ставка — от 11% 
и может быть снижена при субсидировании от 
производителя. Решение лизинговой компанией 
принимается в течение 5–10 дней при сумме фи-

нансирования до 1,5 млн евро и сроках финанси-
рования — от 2 до 4 лет.

Подобные специальные программы разработа-
ны с учетом нужд и потребностей сельхозпроиз-
водителей, специфики приобретаемой техники, 
а также климатических условий в зоне планируе-
мой эксплуатации. При заключении договора ли-
зинга можно также предусмотреть возможность 
включения в график лизинговых платежей стра-
хования техники. Лизингополучатели выигрыва-
ют также с точки зрения гарантии, техобслужива-
ния и постгарантийного сервиса приобретаемой 
техники: все это в рамках партнерского соглаше-
ния с  лизинговой компанией может обеспечить 
обширная дилерская сеть поставщика.

Развивая партнерство с поставщиками, Юни-
Кредит Лизинг стремится сделать иностранное 
оборудование более доступным для российских 
компаний АПК. Мы предлагаем самые конку-
рентные ставки на отечественном лизинговом 
рынке, которые обеспечивают клиентам долго-
срочное финансирование и доступ к ресурсам 
материнского холдинга — лидера европейского 
банковского сектора UniCredit Group. Как часть 
международного холдинга, мы уделяем особое 
внимание качеству оказываемых услуг, которое 
соответствует европейским стандартам ведения 
бизнеса.

Потенциальные клиенты ЮниКредит Ли-
зинг  — это компании, организованные в форме 
ОАО, ЗАО, ООО или государственного/муници-
пального предприятия, успешно работающие на 
рынке более двух лет с годовой выручкой более 
500 000 евро.

Гибкая политика в ведении бизнеса позволя-
ет ЮниКредит Лизинг разрабатывать наиболее 
удобную для клиента структуру лизингового 
финансирования с учетом индивидуальных по-
требностей, сезонного фактора и наиболее при-
емлемой схемы ежемесячных платежей (равные 
или убывающие). Ключевым преимуществом 
работы ЮниКредит Лизинг в России является 
предоставление лизингового финансирования 
по всей стране, с акцентом на места присутствия 
ЮниКредит Банка. Это 106 офисов, 37 городов 
в 30 регионах.

Российский агропромышленный комплекс 
нуждается в техническом и технологическом 
перевооружении в масштабах всей страны, и для 
этих целей лизинг является максимально эффек-
тивным инструментом. ВСК

Потенциальные клиенты ЮниКредит Лизинг—это 
компании, организованные в форме ОАО, ЗАО, 
ООО или государственного/муниципального 
предприятия, успешно работающие на рынке более 
двух лет с годовой выручкой более 500 000 евро. 

Как часть международного холдинга, мы уделяем 
особое внимание качеству оказываемых услуг, 
которое соответствует европейским стандартам 
ведения бизнеса.
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Страхование сельско
хозяйственных рисков
Нижегородский филиал ВСК вы-
платил 3,6 млн руб. по факту падежа 
молодняка кур-несушек. В ходе рас-
смотрения страхового события было 
установлено, что падеж произошел 
в  результате аномально засушливой 
и жаркой погоды, что было подтверж-
дено специалистами Государственной 
ветеринарной службы. После тщатель-
ного анализа представленных стра-

хователем документов было принято 
решение о производстве страховой вы-
платы в размере фактического ущерба. 

Компания ВСК выплатила еще 
1 млрд рублей по факту пожара на ка-
лининградском заводе «Конкордия». 

Отметим, что первая денежная вы-
плата была сделана еще в декабре 2010 
года и составила 1 млрд 1,8 млн руб. 

Напомним, что пожар на заводе 
по выпуску мясных полуфабрикатов 
произошел 11 июня 2010 года. В ходе 
пожара никто не пострадал, однако 

огнем был полностью уничтожен про-
изводственный корпус, находившееся 
в нем оборудование и товарные за-
пасы. Работы по тушению пожара ве-
лись пожарными расчетами в течение 
нескольких дней. Причиной пожара, 
в соответствии с заключением испы-
тательной пожарной лаборатории по 
Калининградской области, был назван 
аварийный режим работы электросети. 

Ставропольский филиал ВСК 
произвел выплату в размере 3,3 млн 
рублей за поврежденное в результате 

Своевременное 
прогнозирование

 Главным показателем качества 
работы страховой компании 
является ее надежность и поло-

жительные отзывы клиентов. Именно 
в  этом направлении выстраивается 
работа Страхового Дома ВСК в сфе-
ре урегулирования претензий. Наши 
стандарты качества подразумевают 
как системную работу по урегулиро-
ванию, так и особое внимание к  «се-
зонным» видам страхования. Так, 
основные усилия в  первом квартале 
2011 г. были направлены на заверше-
ние выплат сельхозпредприятиям, 
пострадавшим от засухи летом 2010 г., 
а сейчас наступает туристический 
сезон, во время которого резко воз-
растает количество обращений со 
стороны путешествующих за грани-

цей граждан России. Правильное про-
гнозирование и оперативное реаги-
рование на изменения позволяет нам 
грамотно распределять свои ресурсы 
и быть готовыми к  любым неожидан-
ностям. 

В настоящий момент наша работа 
по рассмотрению заявлений страхо-
вателей и обращений застрахованных 
профессионально организована и  от-
лажена. Привлеченные к партнерству 
надежные ассистанские компании 
с  широкими сетями контрагентов по 
всему миру, круглосуточно работаю-
щий Контакт-центр позволяют нашим 
клиентам чувствовать себя защищен-
ными в любой точке земного шара 
и являются серьезным конкурентным 
преимуществом нашей компании. 

  Олег ШУМИЛИН,
вице-президент, руководитель Центра 
урегулирования претензий СОАО «ВСК» 

Выплаты I обязательства выше обстоятельств
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пожара здание птичника и находив-
шееся в нем птицеводческое оборудо-
вание. Причиной пожара явилась не-
штатная работа теплового генератора. 
Для определения размера причинен-
ного ущерба была привлечена неза-
висимая экспертная организация. 

Страхование водных 
судов

Компания ВСК осуществила стра-
ховую выплату в размере $429 тыс. по 
договору страхования каско водного 
судна. 

Поводом к выплате послужило 
повреждение главного двигателя 
крупнотоннажного балкера, которое 
произошло при следовании судна из 
Бразилии в Китай. Ранее СОАО «ВСК» 
уже осуществило выплаты по данному 
страховому случаю на общую сумму 
$271 тыс. Таким образом, общая сум-
ма страховых компенсаций состави-
ла $700 тыс. Платежи производились 
по мере получения отчетов от номи-
нированного сюрвейера с расчетом 
убытков страхователя.

Компания ВСК осуществила стра-
ховую выплату в размере €150 тыс. по 
договору страхования гражданской 
ответственности российского судов-
ладельца. Судном страхователя был 

поврежден маяк на акватории дат-
ского порта Аалборг. Выплата была 
произведена напрямую администра-
ции порта Аалборг после завершения 
процедуры рассмотрения заявленной 
претензии в рамках выданного ранее 
ВСК гарантийного письма.

Страхование 
воздушных судов
Компания ВСК произвела страхо-
вую выплату в связи с гибелью само-
лета ТУ-204-100 RA-64011.

Воздушное судно авиакомпании 
«АВИАСТАР ТУ» было перестраховано 
Компанией ВСК по облигаторному до-
говору перестрахования с ОАО «Капи-
тал страхование».

22.03.2010 Самолет выполнял рейс 
без пассажиров Хургада (Египет)  — 
Москва (Домодедово). На заключи-
тельном этапе захода на посадку, 
когда воздушное судно находилось на 
расстоянии около одного километра 

от торца полосы, произошло его 
столкновение с деревьями и после-
дующее приземление в лесу. Самолет 
разрушился, экипаж получил травмы 
различной степени тяжести.

Над установлением причин и об-
стоятельств происшествия работала 
комиссия МАК и независимый авиа-
ционный сюрвейер. После получения 
отчета о расследовании авиационного 
происшествия Компания ВСК призна-
ла данный случай страховым и  в  со-
ответствии с условиями договора 
перестрахования 26.05.2011 выплати-
ло 14,84 млн рублей, тем самым вы-
полнив свои обязательства в полном 
объеме.

Имущество 
юридических лиц

Филиал «ВСК-Москва» произвел 
страховую выплату в размере 3,5 млн 
руб. в связи с пожаром, произошед-
шем в одном из торговых центров 

г.  Шатура. В результате пожара и ме-
роприятий по его тушению были се-
рьезно повреждены конструктивные 
элементы, отделка и инженерное обо-
рудование здания. Причиной пожара 
явился поджог неустановленными 
лицами. Для расчета размера причи-
ненного ущерба была привлечена не-
зависимая экспертная организация. 
Ущерб от пожара страхователю был 
возмещен полностью в максимально 
короткие сроки.

Страхование 
строительно-
монтажных рисков
Казанский филиал ВСК произвел 
страховую выплату в размере 2,7 млн 
руб. по договору страхования строи-
тельно-монтажных работ. В ходе пере-
возки одного из модулей дорогостоя-
щего энергетического оборудования 
на строительной площадке произо-
шло его опрокидывание с открытой 
платформы. 

Личное страхование
Санкт-Петербургский филиал 
ВСК произвел выплату в размере 
13,3  млн рублей по договору ипо-
течного страхования в связи с вне-
запной смертью кредитозаемщика 
в  результате острой сердечной недо-
статочности. Выплата произведена 
банку-кредитору, являющемуся выго-
доприобретателем по договору стра-
хования.

Своевременное прогнозирование
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Филиал «ВСК-Москва» произвел 
страховую выплату в размере 4,1 млн 
рублей в связи с получением застра-
хованным лицом инвалидности пер-
вой группы. Выплата была произве-
дена банку в счет погашения кредита 
застрахованного.

За период с 01.01.2011 по 31.05.2011 
Компания ВСК произвела выплаты по 
страхованию от НС (включая страхо-
вание кредитозаемщиков) на суму бо-
лее 215 млн рублей.

Страхование 
путешествующих

Компания ВСК выплатила более 
800 тыс. руб. туристу за медицин-
скую помощь в Доминиканской ре-
спублике.

По поручению Страхового Дома ВСК 
сервисной компанией были организо-
ваны лечение и репатриация клиента 
в Россию. Также были организованы 
и оплачены проживание супруги за-
страхованного в отеле до момента вы-
лета и авиаперелет клиента с супру-
гой бизнес-классом. 

Общая сумма выплат компании ВСК 
по данному случаю составила око-
ло 880 000 руб. Всего с начала года 
Страховым домом ВСК урегулировано 
более 8,6 тыс. событий по договорам 
страхования туристов, сумма выплат 
составила 118, 4 млн руб. 

Страхование 
имущества 
физических лиц 

Филиал «ВСК-Москва» произ-
вел выплату страхового возмещения 
в  размере 5,5 млн рублей по догово-
ру страхования имущества граждан. 
В  результате пожара дом и находив-
шееся в нем имущество сгорели. 

Независимая экспертиза оценила 
ущерб по строению в 3,2 млн рублей, 
а по домашнему имуществу в 2,3 млн. 

Нижегородский филиал ВСК вы-
платил более 3,5 млн рублей за сгорев-
ший жилой дом и находившееся в нем 
имущество. В соответствии с оценкой 
независимой экспертизы возмещение 
составило 3,1 млн рублей за уничто-
женное огнем строение и 407 тыс. ру-
блей за домашнее имущество. 

Страхование 
автомобилей

Санкт-петербургский филиал 
ВСК произвел выплату страхового 
возмещения в размере 2 млн рублей 
за конструктивную гибель автомоби-
ля Iveco STRALIS. Автомобиль попал 
в дорожно-транспортное происше-

ствие на 397-ом километре трассы 
Москва—Нижний Новгород. 

Ростовский филиал ВСК про-
извел страховую выплату в размере 
2,9  млн рублей владельцу автомоби-
ля LAND ROVER RANGE ROVER SPORT. 
В  результате дорожно-транспортного 
происшествия, которое произошло 

в  Ростове-на-Дону на улице Остров-
ского, автомобиль получил серьезные 
повреждения. Специалистами ВСК при-
знана его конструктивная гибель. 

Екатеринбургский филиал ВСК 
выплатил страховое возмещение в раз-
мере 2,37 млн рублей за автомобиль 
Toyota LAND CRUISER 200. В  результате 
дорожно-транспортного происшествия 
на 50 км трассы Екатеринбург-Серов ав-
томобиль получил серьезные повреж-
дения и признан специалистами ВСК не 
подлежащим восстановлению. ВСК

Выплаты I обязательства выше обстоятельств
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социальная ответственность

ВСК помогает ветеранам

Кировский филиал СОАО «ВСК» совместно с партне-
рами (Кировское отделение СБРФ, автосалон «Пре-
стиж-авто») и при поддержке совета ветеранов, 
а  также городской администрации, провел благо-
творительную акцию «Помоги ветерану». В рам-
ках нее в течение двух месяцев шел сбор средств 
в пользу ветеранов войны, труда, тружеников тыла 
и других малообеспеченных представителей стар-
шего поколения. Итоги акции подвели накануне 
Дня Победы. Для ветеранов организовали празд-
ничный стол, вручили им продуктовые корзины, 
а также сберегательные книжки с переведенными 
на них 5000 рублей. На настоящий момент помощь 

получили 45 ветеранов, но организаторы не соби-
раются останавливаться на этой цифре. 

В ходе реализации благотворительного проекта 
ВСК, Сбербанк и автосалон «Престиж-авто», которые 
являются партнерами не только в благотворительно-
сти, но и в бизнесе, еще больше укрепили свои дело-
вые связи. Как итог — увеличение суммы сборов ВСК 
по договорам ОСАГО физических лиц, договорам 

КАСКО и ОСАГО через автосалон «Престиж-авто», 
а также усиление узнаваемости бренда ВСК в Киро-
ве и Кировской области и создание положительного 
имиджа ВСК как социально ответственной компании.

Доброе дело

Самарский филиал Страхового Дома ВСК оказал 
материальную помощь инвалиду Афганской войны 
Сергею Спирину. Руководство компании пошло на-
встречу председателю благотворительный орга-
низации «Федерация инвалидов Поволжья» Юрию 
Кузьменкову, который обратился в Страховой Дом 
ВСК с просьбой об оказании помощи. 

Сергей Спирин подорвался на мине под Кандага-
ром, спасая раненых боевых товарищей. В резуль-
тате он получил тяжелейшую контузию и лишился 
обеих ног. 

Ранее «Федерация инвалидов Поволжья» бес-
платно передала в пользование инвалида комплекс 
по уходу за лежачими больными «Самаритянка». Он 
максимально обеспечивает пациентам приближе-
ние к нормальной жизни и облегчает уход за боль-
ными родственников и врачей. Благодаря матери-
альной поддержке Страхового Дома ВСК на данный 
комплекс была установлена система проводов, 
что позволило больному самостоятельно садиться 
и  ложиться. Необходимая сумма Сергею Спирину 
и  его родственникам была вручена руководством 
Страхового Дома ВСК в присутствии председателя 
благотворительной организации «Федерация инва-
лидов Поволжья» Юрия Кузьменкова. Сотрудники 
филиала выразили желание продолжить оказывать 
больному помощь в частном порядке. ВСК

Социальная 
ответственность







Для тех, у кого большие планы

Выплаты в любом филиале вне зависимости от места приобретения полиса

Абакан	 3902	 22-20-40
Архангельск	 8182	 65-77-00
Астрахань	 8512	 44-36-36
Балашиха	 495	 521-23-49
Барнаул	 3852	 63-35-07
Белгород	 4722	 20-79-70
Биробиджан	 42622	 6-47-42
Благовещенск	 4162	 52-29-40
Брянск	 4832	 58-61-01
Великий Новгород	 8162	 67-63-60
Владивосток	 4232	 43-61-22
Владикавказ	 8672	 53-63-41
Владимир	 4922	 47-20-20
Волгоград	 8442	 99-00-00
Вологда	 8172	 56-33-00
Воронеж	 473	 277-77-01
Всеволожск	 81370	 4-67-81
Горно-Алтайск	 38822	 4-17-73
Екатеринбург	 343	 344-28-15
Иваново	 4932	 58-10-10
Ижевск	 3412	 40-48-48
Иркутск	 3952	 50-07-06
Йошкaр-Ола	 8362	 41-73-91
Казань	 843	 526-40-40
Калининград	 4012	 95-33-01
Калуга	 4842	 57-35-35
Кемерово	 3842	 44-15-80
Киров	 8332	 35-70-60
Комсомольск-на-Амуре	 4217	 54-02-36
Кострома	 4942	 35-00-00
Краснодар	 861	 277-33-33
Красноярск	 391	 212-38-88
Курган	 3522	 46-05-70
Курск	 4712	 50-05-04
Кызыл	 39422	 3-86-26
Липецк	 4742	 27-25-40
Магадан	 4132	 62-16-50
Магнитогорск	 3519	 27-93-40
Майкоп	 8772	 57-12-51
Махачкала	 8722	 61-34-79
Москва	 495	 727-44-44
Московская область	 495	 727-44-44
Мурманск	 8152	 47-23-21
Нальчик	 8662	 40-93-76
Назрань	 8732	 22-94-62

Нарьян-Мар	 8960	 008-77-73
Находка	 4236	 67-90-79
Нижний Новгород	 831	 411-87-90
Новороссийск	 8617	 63-13-88
Новосибирск	 383	 201-13-11
Омск	 3812	 27-55-25
Орел	 4862	 47-45-30
Оренбург	 3532	 43-77-77
Пенза	 8412	 52-19-75
Пермь	 342	 218-15-28
Петрозаводск	 8142	 77-36-00
Петропавловск-Камчатский	 4152	 24-96-80
Псков	 8112	 62-63-00
Ростов-на-Дону	 863	 242-96-42
Рязань	 4912	 42-70-27
Салехард	 34922	 4-01-41
Самара	 846	 337-55-46
Санкт-Петербург	 812	 325-14-15
Саранск	 8342	 47-05-36
Саратов	 8452	 74-57-74
Саров	 83130	 5-37-90
Смоленск	 4812	 38-11-37
Сочи	 8622	 40-25-10
Ставрополь	 8652	 26-80-35
Сыктывкар	 8212	 24-57-99
Тамбов	 4752	 72-90-20
Тверь	 4822	 39-80-80
Томск	 3822	 53-38-50
Тула	 4872	 36-17-10
Тюмень	 3452	 79-02-00
Улан-Удэ	 3012	 41-52-55
Ульяновск	 8422	 41-47-97
Уфа	 347	 252-10-01
Хабаровск	 4212	 21-83-68
Ханты-Мансийск	 3467	 33-36-39
Чебоксары	 8352	 56-02-20
Челябинск	 351	 210-10-10
Черкесск	 87822	 6-56-36
Чита	 3022	 31-74-77
Элиста	 84722	 6-62-91
Южно-Сахалинск	 4242	 74-41-68
Якутск	 4112	 35-02-92
Ярославль	 4852	 72-72-39

Центральный офис:
121552 Москва, ул. Островная, д. 4
Телефон (495) 785-27-76 
Факс (495) 624-34-34
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